Anmeldung DR. LACHE E & PARTNER

Das Geheimnis agilen Verkaufens TRAINING TEAM-EVENT

AVANVA

Ihre Antwort bitte per Mail an

consulting@lache.de oder per Fax an 08624/ 891 32-74 Se pte m be F-O ktO be r 20 19

Seminartage:
September bis Oktober.2019

Seminardauer:
08.30 bis 17.30 Uhr

Seminargebiihr:

2.975,- € zzgl. MwsSt.

Der Gesamtbetrag ist sofort nach Anmeldung zu
zahlen. Bei Ruicktritt ab dem 20.02.2019 fallen 25%
des Gesamtbetrages als Gebuhr an.

Leistungsumfang:

Arbeitsunterlagen, Fachbuch, Handouts, IN-
Seminarort: Raum Mindelheim SIGHTS® Potenzialanalyse inkl. Interpretationsge-
sprach, Tagungspauschalen (Mittagessen, Kaffee-

pausen, Tagungsgetranke).

Hiermit melde ich verbindlich an:

Firma ,Kaum jemand méchte etwas verkauft bekommen.
Doch viele haben Spafs beim Einkaufen.
Wer im Verkauf die Kraft der Emotionen fiir sich nutzt, schafft Ver-

Name Vorname Position trauen und erspart sich ldstige Preisverhandlungen.”
Dr. Michael Lache
Telefon Telefax Mail
Das Geheimnis agilen Verkaufens
PLZ, Ort StraRe Wie Sie es in jeder Branche schaffen, Kunden bei sich einkaufen zu lassen

Datum, Ort, Unterschrift, Stempel
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Das Geheimnis agilen Verkaufens

Ein Praxisseminar flr alle, die leichter und mehr verkaufen mochten.

FUr wen ist dieses Seminar interessant?

Es ist wertvoll fiir Sie als Verkaufer, denn Sie werden erfolgreicher mit Kunden umgehen
und lhre Verkaufserfolge steigern. Sie schaffen es, eine Kundenbeziehung zu erzeugen,
bei der Ihre Kunden gerne bei Ihnen einkaufen wollen.

Besonders empfehlenswert fiir Verkdufer mit beratungsintensiven und komplexen
Produkten und Dienstleistungen.

Ihnen als Filhrungskraft im Vertrieb liefert dieses Seminar gleichzeitig Grundlagen, zur
motivierenden Mitarbeiterfiihrung. Sie werden die unterschiedlichen Bedirfnisse lhrer
Mitarbeiter besser erkennen und erreichen so eine groRere Leistungsbereitschaft.

Wie Sie wirkungsvolle
Beziehungen
aufbauen.

Wie Sie Wie Sie schneller
Kaufwiinsche verstanden
erzeugen.

typgerecht \ Vertrauen
argumentieren. : schaffen.

Wie Sie
Kaufmotive sicher

Emotionen richtig
nutzen. erkennen.

Dr. Michael Lache, Brunnerweg 16, 83119 Obing,

Informationen zum Ablauf

Die Teilnehmeranzahl ist begrenzt. So kénnen die Seminarleiter individuell auf jeden Teil-
nehmer eingehen. Die Erkenntnisse aus der Potenzialanalyse ermdglichen den Trainern
die Potenziale jeden Teilnehmers typgerecht zu férdern. Jeder Teilnehmer entwickelt da-
raus seine individuelle konkrete Umsetzungsstrategie fiir den Arbeitsalltag.

Trainiert und gelbt wird in Einzel-, Gruppen- oder in Partnerarbeit. Gearbeitet wird in
Stuhlkreisformation, um den Dialog mit den Teilnehmern permanent aufrecht zu erhal-
ten und bei ihnen eine hohe Bereitschaft zur Mitarbeit zu erzeugen.

Das werden Sie aus diesem Seminar mithnehmen:

Sie kommunizieren leichter mit Menschen

Sie strukturieren lhre Verkaufsgesprache ergebnisorientierter
Sie erreichen lhre und die Unternehmensziele bequemer

Sie sind leistungsfahiger

Sie gestalten Gesprache in lhrem Sinne

Sie kommen schneller und konsequenter zum Abschluss

Sie motivieren sich selbst und andere leichter

SN N N YR SRR

Sie setzen nach jedem Seminartag die neuen Erkenntnisse sofort um

Nach diesem Seminar kennen Sie wichtige Er-
kenntnisse aus der Neurowissenschaft und kon-
nen im agilen Verkauf und bei jeder Kommunika-

tion davon profitieren.

Sichern Sie sich jetzt lhren Seminarplatz unter: consulting@lache.de

Telefon: 08624/ 891 32-70, mobil: 0171/ 195 25 85, Mail: consulting@lache.de
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THEMENSCHWERPUNKTE DER SEMINARTAGE

Typgerechte Kommunikation
Wie Sie professionell kommunizieren

Jeder Mensch ,tickt“ anders und mochte doch individu-
ell behandelt werden.

Sie erkennen unterschiedliche Verhaltenstypen und for-
mulieren lhre Argumente so, dass jeder ,seine” indivi-
duelle Lésung entdeckt.

Erfolg durch emotionale Kommunikation
Wie Sie schneller verstanden werden

Finf Sinne stehen uns zur Verfigung und jeder
Mensch nimmt damit die Welt auf seine ganz eigene
Weise wahr.

Sie erkennen, welche Sinneskandle lhr Gesprachs-
partner bevorzugt und lernen, optimal in seiner Wahr-
| nehmung mit ihm zu kommunizieren.

Motivation und Zustandsmanagement
Wie Sie noch besser mit sich selbst umgehen

Viele Probleme |6sen sich auf, wenn Sie sich auf positive
und erfolgsfordernde Losungen fokussieren.

Wir zeigen Ihnen, wie Sie sich und andere motivieren

pr

Dr. Michael Lache, Brunnerweg 16, 83119 Obing,

und lhre Ziele schneller erreichen.

Die Kraft der nonverbalen Kommunikation
Wie Sie Ihre personliche Wirkung erhéhen

Uber 90% dessen was Sie ,mitteilen®, erfolgt nicht durch
Worte, denn das Unterbewusstsein interpretiert Kor-
perhaltung und Tonlage viel schneller.

Sie lernen, wie nonverbale Kommunikation funktioniert
und trainieren, diese bewusst zu nutzen.

ZUSATZLICHER WERT FUR SIE

Dieses Seminar beinhaltet eine objektive, wissenschaft- S
lich fundierte Analyse (INSIGHTS® Potenzialanalyse) |h-
rer personlichen Starkenpotenziale.

Das Verstandnis von Starken und Schwachen in diesen
Bereichen fordert die persénliche und professionelle
Entwicklung und steigert die Zufriedenheit am Arbeits-
platz.

Verhalten und Starkenpotenziale

Dieser Abschnitt wurde entwickelt, um Ilhr Wissen lber
sich selbst und andere zu verbessern. Die Fahigkeit, mit
anderen Menschen effektiv zu interagieren kann aus-
schlaggebend fir beruflichen und persénlichen Erfolg
im Leben sein. Effektive Interaktion beginnt mit der ob-
jektiven Wahrnehmung von sich selbst.

Telefon: 08624/ 891 32-70, mobil: 0171/ 195 25 85, Mail: consulting@lache.de
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Individuelle Fach- und Coaching-Kompetenz
fir lhren Unternehmenserfolg

Adi Goth

»Wer Aufiergewéhnliches leisten will, muss den Mut haben, Grenzen zu
liberschreiten, seine Komfortzone zu verlassen und Selbstbeschrénkungen
aufzulésen.

Dann sind |hr Unternehmen, Ihre Mitarbeiter und Sie zu wahren Spitzen-
leistungen fdhig!”

Vertriebsexperte und Trainer Adi Goth hat in mehr als 30 Jahren

zahlreiche Teams im Direkt- und B-2-B-Vertrieb aufgebaut und zu
Spitzenleistungen gefiihrt.

Aufbauend auf neuesten verkaufspsychologischen Erkenntnissen lernen seine Teil-
nehmer, sich auf aktuelle Marktsituationen, verdndertes Kundenverhalten und den
damit verbundenen Herausforderungen einfach und schnell einzustellen.

Er schafft es in ungewohnten Situationen Vertrauen auf- und Angste abzubauen und
vermittelt lhnen typgerechte Kommunikation so, dass sie sofort in Fleisch und Blut
ibergeht.

Dr. Michael Lache

,Wer als Flihrungskraft oder Mitarbeiter fiir sein Unternehmen mit an-
deren Menschen kommuniziert, braucht Souverdnitdt.

Wenn Sie Ihre eigenen Stdrken und Schwdchen im Blick haben, kénnen
Sie andere Menschen besser verstehen und emotional erreichen.”

Kommunikations- und Vertriebsberater Dr. Michael Lache hilft
Menschen und Unternehmen seit Uber 20 Jahren die Kraft

emotionaler Prdsentationen fir ihre Zielerreichung zu nutzen.
In seinen Seminaren vermittelt Ihnen der Dipl. Holzwirt auf leicht verstandliche
und emotionale Weise, wie Sie aus einfachen Alltaglichkeiten, Erkenntnisse fir
professionelle Kommunikation gewinnen kénnen.

Sie stellen fest, wie leicht es wird, menschliche Verhaltensweisen zu verstehen und
typgerecht zu kommunizieren.

Dr. Michael Lache, Brunnerweg 16, 83119 Obing,

Telefon: 08624/ 891 32-70, mobil: 0171/ 195 25 85, Mail: consulting@lache.de


mailto:consulting@lache.de

